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Zaawansowane technologie Sabre pomogq w rozwoju Grupie eSky

Globalny lider nowych technologii w branzy turystycznej, Sabre, podpisal nowa umowe
dystrybucyjng z Grupa eSky. Porozumienie pozwoli firmie wywodzacej sie z Polski na dynamiczny
wzrost na nowych rynkach, dzieki dostepowi do tysiecy nowych opcji dla podréznych.

Dzieki podpisanej umowie, eSky - za posrednictwem Sabre - uzyska dostep do ponad 420 linii lotniczych,
750 000 hoteli i setek touroperatoréw, dostawcoéw kolei, samochoddw i rejséw, a takze mozliwo$¢ sprzedazy
spersonalizowanych pakietow turystycznych od dostawcdw z catego $wiata.

- Naszym celem jest rozwdj na kluczowych nowych rynkach i w regionach, przy jednoczesnym obnizaniu kosztow
i zwiekszaniu wspofczynnika konwersji. Technologia Sabre bedzie wspierac nasze cele dajgc naszym
uzytkownikom dostep do najnizszych taryf i moZliwosc wysoce spersonalizowanych wyszukiwan. Funkcjonalnosci
z zakresu Business Intelligence oferowane przez Sabre dadzg nam wglad do danych potrzebnych, by dalej
dynamicznie rozwijac sie na nowych rynkach, a takze pomoga nam zoptymalizowac doswiadczenia, ktore
zapewniamy naszym klientom - komentuje tukasz Neska, Wiceprezes Zarzadu, Chief Marketing Officer w Grupie
eSky.

eSky skorzysta z technologii Bargain Finder Max dostarczonej przez Sabre, ktdéra umozliwi agentom dostep do
obszernej oferty, spetniajgc potrzeby klientow w zakresie zakupdw i poprawiajgc ich wrazenia z podrdzy poprzez
szerokg game taryf oraz dodatkéw. Ponadto eSky wykorzysta narzedzia Sabre do automatyzacji po dokonaniu
rezerwacji i optymalizacji przychoddw, aby zwiekszy¢ wydajnos¢, obnizy¢ koszty i zwiekszy¢ zyski.

- Poza samym dostarczaniem technologii dla eSky, bedziemy swiadczyc takze wsparcie techniczne i komercyjne
w zakresie proponowania oraz budowania rozwigzar - mowi Marcin Hyczko, Dyrektor Service Delivery - TN
Product Management z Sabre Polska.

O korzysciach mozemy méwi¢ zaréwno w aspekcie lokalnym, jak i globalnym. Jeden z oddziatéw Sabre znajduje
sie w Krakowie, a zespot eSky zaangazowany w ten obszar na co dzien pracuje w Katowicach. To stwarza okazje
do bezposredniej wspdtpracy miedzy stronami.

- Mozemy w petni wykorzystac potencjat zwigzany z lokalizacig, miedzy innymi poprzez mozliwosc¢ czestych
spotkar. W kontekscie globalnym, eSky ma bardzo ciekawe portfolio na rynkach miedzynarodowych - na czele
z Europg i Ameryka Potudniows. Jestesmy bardzo mocni, jesli chodzi o rynek potudniowoamerykariski, mamy
duze doswiadczenie, znamy specyfike tego rynku, co przekiada sie takze na wymierne korzysci dla eSky - dodaje
Marcin Hyczko.



